
Como criar valores que ampliam 
a visibilidade da instituição no 

mercado educacional?





A jornada de M&A...



Otimização 

Financeira e 

Patrimonial

Incremento de 

Receitas

Redução de 

Desembolsos

Recuperação de 

ativos financeiros

Estratégia 

Empresarial

Captação de 

Recursos (dívida)

Entrada de Sócio 

Estratégico

Alienação de 

Controle

Síntese das etapas 

de M&A

Valuation

Negociação com 

investidores

Due Diligence

Fechamento



Otimização 

Financeira e 

Patrimonial

Demonstração de Resultados do 

Exercício (DRE)

Balanço Patrimonial



Otimização 

Financeira e 

Patrimonial

Auditoria de FIES

Auditoria de Prouni e ProIES

Fator Acidentário de Prevenção – FAP

Depósitos Judiciais

Governança Corporativa



Auditoria de FIES

Case: IES com 600 alunos

Valor identificado: R$ 800.000!



Fator Acidentário de Prevenção – FAP

Base de cálculo: R$ 13.000.000

SAT: R$ 195.000

SAT: R$ 390.000

SAT: R$ 780.000

Folha de pagamento hipotética de R$ 1.000.000 mensais, mais 13º Salário.



Depósitos Judiciais

Valor Total: R$ 333.229.000

Efeito “Caixa”: Seguro Fiança

Valores referentes a cinco conglomerados empresariais e educação superior. Fonte: ITR 2T2024 das companhias.



Depósitos Judiciais

Valor Total: R$ 500.000.000.000

Processos finalizados: R$ 50.000.000.000

Fonte: CNJ



Governança Corporativa

Contabilidade: além do Fisco!

Conselho Consultivo: por que não?

Environmental, Social and Governance (ESG)



Redução dos gastos com energia!

Receita do excedente de consumo!



Mas temos oportunidades em M&A?



Fazendas com produção 

de cana-de-açúcar, com 

pelo menos 4.000 

hectares plantados. 

Investidor analisa, 

também, operação de 

arrendamento.

Empresa de lavra de areia 

(indispensável que a areia 

seja apropriada para a 

construção civil).

Indústria de concreto, 

indústria de 

impermeabilizantes e de 

argamassa básica.

Área pastagem (mesmo 

degradada), fazenda de 

produção de grãos e 

algodão. Área acima de 

4.000 hectares e mais de 

15% teor de argila. 

Investidor analisa, 

também, operação de 

arrendamento.

Terra degradada, própria 

para soja ou milho, com 

área entre 1.000 e 8.000 

hectares. Teor de argila 

acima de 20% e índice 

pluviométrico acima de 

1.600 mm anuais.

Cemitérios, funerárias e, 

principalmente, empresas 

de planos funerários em 

Brasília, Espírito Santo, 

Goiás, Minas Gerais, Rio 

de Janeiro, São Paulo, 

Tocantins e todos os 

estados do Nordeste.



Atacarejos voltados à 

comercialização de 

alimentos, bebidas, 

produtos de higiene e 

limpeza, bem como rede 

de supermercados. Área 

de vendas mínima de 

2.500 m².

Laboratório de medicina 

diagnóstica (análises 

clínicas). Faturamento 

anual mínimo de R$ 45 

milhões.

Hospital geral, com 

estrutura com no mínimo 

100 leitos, localizado em 

capitais.

Faculdades, Centros 

Universitários e 

Universidades, com curso 

de medicina já sendo 

ofertado ao mercado ou 

aprovados pelo MEC. 

Escolas de ensino 

fundamental e médio, com 

valor médio de 

mensalidades acima de 

R$ 2.500. Escolas com 

valor médio de 

mensalidades acima de 

R$ 500 (RM Fortaleza).

Centros Universitários 

com cursos na área de 

saúde, exceto medicina.



Querem comprar minha empresa! 
E agora?



Franscielli Bárbosa

(11) 9-5500-9505

Clovis JungBluth

(85) 9-9627-9374
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